
Истории успеха
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NAG — ведущий разработчик и поставщик оборудования и решений для телеком-

муникационной отрасли, промышленности и бизнеса. За 20 лет работы мы со-

здали множество сетей передачи данных, систем безопасности и дата-центров.

Мы предлагаем широкий ассортимент собственных продуктов и решений под 

ключ, чтобы удовлетворить потребности наших клиентов:

•	 Сети передачи данных и корпоративная ИТ-инфраструктура;

•	 Решения для мобильных операторов;

•	 Оптические транспортные сети (DWDM);

•	 Решения для дата-центров;

•	 Облачные решения и сетевая безопасность;

•	 Голосовые и унифицированные коммуникационные решения.

Наше стремление к постоянному развитию и инновациям позволяет предостав-

лять клиентам самые современные и эффективные решения.

лет на рынке клиентов сотрудников

> 20 49К > 700
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Ростов-на-Дону

Москва

Санкт-Петербург

Екатеринбург

Новосибирск

Алматы

Ташкент

Россия, Китай

логистических центра

3

Екатеринбург, Москва, 
Санкт-Петербург, Новосибирск, 
Ростов-на-Дону, Алматы, 
Ташкент, Дубай

офисов

8

Россия, Казахстан, Узбекистан

сервисных центра

4

складов

10
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Коммутационное
оборудование
(коммутаторы)

Автоматизация
и мониторинг
(контроллеры)

Абонентское оборудование 
(ТВ-приставки, маршрутизаторы)

Телеком-шкафы и арматура 
ВОЛС (климатические шкафы, 
натяжные зажимы)

Основные направления

Разработка и поставка 
оборудования и решений

Производство

Системная интеграция

Сервисное обслуживание
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Нам доверяютТорговые марки

Широкий спектр телеком 
оборудования для построения 
сетей связи и IT-инфраструктуры 
самых различных областей

Высококачественные видеокамеры, 
регистраторы и сервис облачного 
видеонаблюдения

Оптические модули, оптические 
усилители, оптические делители, 
ТВ-приставки

Широкий спектр оборудования для 
создания современных телевизионных 
сетей и специализированное 
оборудование для оптических сетей КТВ: 
ТВ-приставки, приемники, усилители и др.
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Поставка серверов xFusion высокой мощности нестандартной конфигура-

ции для оснащения кредитной организации требуемым вычислительным 

оборудованием.

Реализация проекта:

1.	 Первый этап:

•	 Поставка 12 серверов xFusion 2488;

•	 Обеспечение начала модернизации ИТ-инфраструктуры;

•	 Соблюдение согласованных сроков поставки.

2.	Второй этап:

•	 Оперативная поставка 6 серверов;

•	 Решение проблемы, с которой не справился предыдущий поставщик;

•	 Сокращение сроков поставки с 6 месяцев до минимально возможных.

Проект наглядно продемонстрировал способность нашей компании опера-

тивно решать сложные задачи и выполнять обязательства даже в условиях, 

когда другие поставщики оказываются несостоятельными. Успешная реали-

зация обоих этапов поставки укрепила репутацию НАГ как надежного партне-

ра для финансовых учреждений. Банк получил полный комплект оборудова-

ния для модернизации своей ИТ-инфраструктуры в запланированные сроки.

Банк «Центр-Инвест»

Поставка серверов высокой мощности 
нестандартной конфигурации

объем продажединиц сервер
в отгружено

> 80 млн ₽19

Серверное оборудование
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Модернизация ИТ-инфраструктуры для повышения производительности, ста-

бильности и безопасности систем.

Реализация проекта:

•	 Поставлено 18 серверов «Дата.ру» под ключевые задачи заказчика;

•	 Решение подобрано на основе детального анализа требований.

Проект подтвердил экспертность в подборе и поставке серверных решений, а 

также способность выстраивать долгосрочные партнерские отношения. Ком-

пания «Старт.ру» осталась довольным клиентом, что доказывает эффектив-

ность подхода к работе.

СТАРТ.РУ

Расширение производственных 
мощностей российским оборудованием

объем продаж единиц серверов
отгружено

срок поставки

> 10 млн ₽ 182 месяца

Серверное оборудование
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Поставка серверных мощностей для внутренних сервисов крупного россий-

ского банка с распределенной филиальной сетью. Проект направлен на мас-

штабную трансформацию ИТ-инфраструктуры в ответ на экспоненциальный 

рост транзакционной нагрузк, запуск новых цифровых сервисов и ужесточение 

регуляторных требований по безопасности данных.

Предложенное решение.

Серверные платформы SNR (SNR-SR2325RS на базе процессора Gold 6348 и SNR-

SR1304RS на базе процессора Gold 6330N.

Этапы реализации:

•	 Аудит существующей ИТ-инфраструктуры;

•	 Поэтапное развертывание оборудования в 12 регионах за 6 месяцев;

•	 Миграция критичных рабочих нагрузок (workload) без простоев (downtime);

•	 Обучение ИТ-персонала банка работе с новым оборудованием.

Проект стал эталоном отраслевой трансформации, демонстрируя, как совре-

менные серверные решения SNR позволяют финансовым институтам масшта-

бировать инфраструктуру в соответствии с бизнес-ростом, одновременно по-

вышать безопасность, снижать TCO и обеспечивать технологическую основу 

для цифровой трансформации.

Крупный российский банк с распределенной филиальной сетью

Поставка серверных мощностей
для внутренних сервисов

Серверное оборудование

объем продажединиц серверов
отгружено

> 20 млн ₽15
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Реализация проекта по замене серверов зарубежных поставщиков: создание 

масштабируемого кластера виртуализации для научно-производственных вы-

числений с гарантией высокой производительности.

Разработанное решение.

В качестве замены предложены серверы SNR, отличающиеся высокой надеж-

ностью, адаптивностью под современные ИТ-требования и совместимостью с 

виртуализацией и высокими нагрузками.

Проект подтвердил, что серверы SNR— эффективная альтернатива зарубеж-

ному оборудованию. Они обеспечивают необходимую производительность и 

надежность для сложных научных и промышленных задач, сохраняя при этом 

гибкость инфраструктуры.

Российский ИТ-разработчик

Замена парка зарубежных решений

Серверное оборудование

объем продажединиц сервер
в отгружено

> 45 млн ₽42



10

Оборудование SNR стало основой для масштабной модернизации сетей опе-

раторов связи в СНГ.  Федеральные и региональные игроки — включая лидеров 

рынка АКАДО, Таттелеком, Гудлайн, Уфанет и Планета — активно строят сети на 

базе коммутаторов SNR. За последние три года объемы поставок для этих за-

казчиков выросли многократно. Наибольшей популярностью пользуются моде-

ли для доступа и агрегации: SNR-S2982G-24TE, SNR-S2985G-24TC, SNR-S5210G-24TX, 

SNR-S2995G-24FX, SNR-S2990X-24FQ и др.

Среди ключевых факторов роста спроса можно выделить:

•	 Широкий спектр функционала и постоянная доработка программного 

обеспечения;

•	 Конкурентное соотношение стоимости и качества продуктов SNR и гаранти-

рованная техническая поддержка на весь срок эксплуатации.

Оборудование SNR подтвердило конкурентоспособность на телеком-рынке 

СНГ, став востребованным решением для крупных операторов благодаря до-

ступной стоимости, высокой надежности и сервису. Доверие таких клиентов, 

как АКАДО и Таттелеком, Гудлайн, Уфанет, Планета а также многократный рост 

продаж оборудования SNR, демонстрируют устойчивый успех продукции.

АКАДО, Таттелеком, Планета, Ufanet Group, Good Line

Поставка коммутаторов
доступа и агрегации

устройств было приобретено 
клиентами в 2023-2024 г.г.

сумма выручки за 2023-2024 г.г.

> 100 000 > 30 млн $

Коммутационное оборудование
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Для масштабного проекта по внедрению электробусов потребовались управ-

ляемые коммутаторы с питанием 12 В постоянного тока. Заказчику было необхо-

димо надежное сетевое решение для бортовых систем транспортных средств.

Реализация проекта.

Специалисты НАГ выполнили комплексную модернизацию коммутаторов SNR-

S2982G-24TE-RPS для соответствия требованиям заказчика. В период с 2023 по 

2025 год было адаптировано и поставлено около 10 000 устройств, включая до-

работку схемы питания под 12 В.

Успешная реализация проекта подтвердила экспертизу компании НАГ в касто-

мизации коммутаторов SNR под нестандартные задачи и способность выполнять 

комплексные поставки для транспортных проектов федерального масштаба.

Крупная транспортная компания

Поставка коммутаторов 
для электробусов

устройств адаптировано 
и поставлено 

~ 10 000

Коммутационное оборудование
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Крупный российский банк («Т-Банк») инициировал модернизацию инфраструк-

туры ЦОД в 2021 году, выдвинув два ключевых требования: поставку высоко-

производительных коммутаторов агрегации уровня L3 и разработку специа-

лизированных медных коммутаторов с 48 портами и двумя блоками питания. 

Проект требовал обеспечения отказоустойчивости, безопасности и соответ-

ствия стандартам финансового сектора.

Компания НАГ предложила комплексное решение::

•	 Тестирование и поставка базового решения: Коммутаторы SNR-S4650X-48FQ 

прошли успешное пилотное тестирование в инфраструктуре заказчика, под-

твердив функциональность и надежность, что привело к их внедрению;

•	 Разработка кастомного продукта: Для решения уникальной задачи по мед-

ным коммутаторам компания НАГ разработала и произвела новую модель — 

SNR-S3850G-48TX, полностью соответствующую требованиям «Т-Банка»;

•	 Тиражирование решения: Успех модели SNR-S3850G-48TX в «Т-Банке» при-

влек внимание «ОТП Банка», который также внедрил эти коммутаторы в 

свою инфраструктуру.

Проект укрепил позиции компании НАГ как технологического партнера для фи-

нансового сектора: «Т-Банк» получил модернизированный ЦОД с адаптирован-

ными под его нужды решениями, а разработанная модель SNR-S3850G-48TX стала 

востребованным отраслевым продуктом. Реализация кейса подтвердила спо-

собность НАГ не только поставлять готовое оборудование, но и создавать инно-

вационные решения под специфические задачи заказчиков.

АО «Т-Банк»

Поставка оборудования 
для инфраструктуры ЦОД

устройств было приобретено сумма выручки с 2021 г.

> 300 > 400 тыс $

Коммутационное оборудование
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Заказчик поставил задачу построения единой программно-определяемой 

сети (SDN) на базе технологии VXLAN для создания масштабируемой и гиб-

кой сетевой фабрики. Ключевым требованием было использование оборудо-

вания конкретного вендора (Huawei), способного обеспечить высокую плот-

ность портов, производительность и централизованное управление.

Реализация проекта.

Компания НАГ выполнила комплексную поставку оборудования Huawei, пол-

ностью соответствующего техническому заданию. В рамках проекта было 

поставлено свыше 60 единиц высокопроизводительных коммутаторов се-

рии Huawei CloudEngine, предназначенных для формирования ядра, агрега-

ции и доступа единой VXLAN-фабрики. Общая стоимость поставки состави-

ла 50 миллионов рублей.

Проект успешно реализован: оборудование Huawei CloudEngine развернуто в 

качестве основы единой SDN/VXLAN-фабрики заказчика. Это обеспечило требу-

емую масштабируемость, централизованное управление трафиком и гибкость 

сетевой инфраструктуры. Компания НАГ подтвердила способность выполнять 

сложные проекты по построению современной сетевой инфраструктуры под 

ключ с жестким соблюдением требований к вендорному оборудованию.

Маркетплейс

Поставка коммутаторов Huawei 
CloudEngine для ЦОД заказчика

стоимость проекта

50 млн ₽

Сетевое оборудование

едениц коммутаторв отгружено

60
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Обеспечение бесперебойного Wi-Fi соединения для управления промышлен-

ными кранами в условиях металлургического производства, включая работу 

при экстремальных температурах (-40°C до +60°C), высоком уровне электро-

магнитных помех и постоянном движении оборудования.

Реализация проекта:

•	 Подготовительный этап: Развернут тестовый подвижный стенд на складе НАГ 

на оборудовании Huawei Industrial Grade и проведены комплексные испыта-

ния с участием заказчика;

•	 Техническое решение: Развернуто 60 промышленных точек доступа с расши-

ренным температурным диапазоном (-40°C...+60°C), повышенной устойчиво-

стью к помехам и защитой от вибрации и пыли (IP67), установлено 500 стан-

дартных точек доступа для покрытия цеховых помещений.

Проект обеспечил стабильное Wi-Fi соединение на скорости до 50 км/ч и бес-

перебойную работу в экстремальных условиях, снизив количество обрывов 

связи и обеспечив интеграцию с системами управления кранами. Это под-

твердило способность НАГ разрабатывать специализированные решения для 

тяжёлой промышленности, адаптировать оборудование под критические сре-

ды и гарантировать надёжность для критически важных процессов.

Крупное металлургическое предприятие

Реализация Wi-Fi-сети для 
производственного цеха

Сетевое оборудование

точек доступа индустриальных коммутаторов

500 20
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Комплексная партнерская поставка телекоммуникационного оборудования 

для создания сетевой инфраструктуры IT PARK им. Б. Рамеева в Казани, обеспе-

чившая технологическую основу ведущего IT-кластера Татарстана. Сформиро-

вать технологическую базу для цифровой экономики региона.

Реализация проекта:

•	 Совместно с партнером осуществлена комплексная поставка сетевого 

оборудования;

•	 Обеспечено строительство современной ИТ-инфраструктуры технопарка;

•	 Поставлено оборудование для создания высокоскоростной и надежной сети.

Проект комплексной партнерской поставки телекоммуникационного оборудо-

вания успешно сформировал технологический фундамент сетевой инфраструк-

туры IT PARK им. Б. Рамеева в Казани, закрепив статус объекта как ведущего 

IT-кластера Татарстана.

IT PARK им. Башира Рамеева

Поставка сетевого
оборудования и WI-FI

Сетевое оборудование

единиц коммутационного 
оборудования

единиц различных
видов SFP-модулей

единиц устройств Wi-Fi

140 > 500 230
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Один из крупнейших операторов связи России инициировал масштабную мо-

дернизацию транспортной сети. Целью проекта была поставка критически 

важного оборудования для обновления сети Backbone (MBH) и ядра связи. Клю-

чевыми требованиями стали использование решений Huawei, обеспечение вы-

сокой надежности и готовности сети к растущим нагрузкам.

Реализация проекта.

Компания НАГ выполнила комплексную поставку оборудования Huawei после 

годовой детальной проработки технических и логистических аспектов. В рам-

ках проекта было реализовано:

•	 Поставка свыше 2000 маршрутизаторов MBH для агрегации трафика;

•	 Поставка 9 высокопроизводительных модульных маршрутизаторов ядра сети;

•	 Организация транспортировки и таможенного оформления 4 контейнеров 

со специализированным оборудованием;

Успешная реализация проекта обеспечила заказчику масштабируемость под 

растущий трафик, отказоустойчивость ключевых узлов и технологическую ос-

нову для развития услуг. Компания НАГ подтвердила компетенции в реализа-

ции проектов федерального масштаба «под ключ» – от проектирования до ло-

гистики сложных поставок.

Ведущий федеральный оператор связи

Поставка оборудования 
MBH и Ядра Huawei

Сетевое оборудование

общая стоимость проекта

> 6 млн $
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Разработка системы резервного электропитания для критически важного 

ЦОД МФТИ, обеспечивающей высокоскоростной доступ к данным, надеж-

ное хранение и обработку информации, а также бесперебойную поддержку 

научных исследований.

Разработанное решение.

Компания НАГ разработала и внедрила систему резервного электропита-

ния на базе:

•	 3 модульных ИБП серии CM (по 90 кВА каждый);

•	 Батарейных кабинетов (200 А·ч, 40 аккумуляторов в каждом);

•	 Специального аккумуляторного шкафа (спроектирован по требованиям за-

казчика для распределения нагрузки на перекрытия);

•	 Высокоэффективных АКБ High-rate (135 А·ч) — для снижения массы и габа-

ритов системы.

Проект успешно реализован с учётом всех технических требований МФТИ. Вне-

дрённая система резервного питания гарантирует стабильную работу ЦОД 

даже при перебоях в электроснабжении, что критически важно для научных 

вычислений и хранения данных.

Московский физико-технический институт (МФТИ)

Поставка модульных ИБП на 90 кВА
для ЦОД

сумма продаж трехфазных
ИБП с начала 2020 г.

трехфазных источников
бесперебойного питания 
продано

мощности проектов, 
реализованных компанией НАГ

сумма продаж АКБ
более 50 Ач с начала 2020 г.

аккумуляторных шкафов
и стеллажей разработано
под требования заказчиков

60 млн ₽

> 50 10-500 кВт

50 млн ₽ > 100

Инженерная инфраструктура
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общая сумма продаж 
оборудования с 2016 г.

шнуров питания продано

успешно реализованных 
проектов

блоков распределения
питания продано

150 млн ₽

> 100К

> 100 > 50К

Поставка управляемых блоков распределения питания и переключателей на-

грузки для инфраструктуры ЦОД Selectel, обеспечивающих отказоустойчивость и 

гибкое управление энергопотреблением.

Реализация проекта:

•	 Тестирование оборудования: специалисты Selectel провели оценку блоков 

распределения питания Tesla Power;

•	 Поставка оборудования: 600 управляемых блоков распределения питания 

Tesla Power, 325 стоечных переключателей нагрузки и 30 000+ шнуров питания.

Проект подтвердил соответствие оборудования Tesla Power высоким стандартам 

Selectel. Успешная поставка более 600 блоков распределения питания и сопут-

ствующего оборудования укрепила партнерство между компаниями и обеспечи-

ла надежную основу для энергосистем дата-центров.

Сеть дата-центров «Selectel»

Управляемые блоки распределения
питания и переключатели нагрузки
для ЦОД

Инженерная инфраструктура
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Разработка и внедрение терминалов самообслуживания для оптимизации поку-

пательских потоков в магазинах DNS.

Реализация проекта:

•	 Конкурс и проектирование: Разработано несколько конструктивных вариан-

тов терминалов;

•	 Производство и доработка: Организован серийный выпуск выбранной моде-

ли и проведена итеративная оптимизация с учетом отзывов после внедрения, 

улучшения пользовательского опыта и повышения надежности оборудования.

Проект демонстрирует способность компании НАГ быстро разрабатывать слож-

ные технические решения, гибко адаптировать продукт под требования заказчи-

ка, обеспечивать качественное серийное производство и поддерживать.

ООО «ДНС РИТЕЙЛ»

Уникальные брендированные
терминалы самообслуживания

Инженерная инфраструктура

сумма продаж терминалов 
самообслуживания 
с начала 2020 г

проектов реализовано
с разработкой уникальных 
конструкций под требования 
заказчика

собственное
контрукторское бюро

своя конструкторская
документация

80 млн ₽

> 50
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Построение экономичного и надежного центра обработки данных с оптимизиро-

ванной инфраструктурой.

Реализация проекта.

Конкурсный отбор:

Компания НАГ выиграла тендер среди крупных поставщиков благодаря собствен-

ному конструкторскому бюро, исчерпывающему пакету проектной документации и 

сбалансированному предложению по оборудованию.

Техническое решение: 

Разработка изолированного коридора с каминной системой с полной адаптацией 

конструкции под габариты существующих помещений.

Проект демонстрирует способность компании НАГ разрабатывать индивидуальные 

технические решения, которые не только эффективно решают задачи заказчика, но и 

обеспечивают значительную экономию ресурсов. Реализованное решение макси-

мально использует существующую инфраструктуру, демонстрируя гибкость подхо-

да, и при этом полностью соответствует строгим отраслевым стандартам качества 

и надежности.

Компания «Adman»

Модульный ЦОД с изоляцией холодного
коридора, 20 IT-шкафов, 200 кВА

Инженерная инфраструктура

изолированных коридоров
продано с 2018 года

предпродажная подготовка каждого трехфазного
источника бесперебойного питания и аккумуляторных
батарей емкостью более 50 Ач

индивидуальный 
конструкторский подход
под решения заказчика

общая сумма продаж 
телекоммуникационных
шкафов с 2016 г.

15 160 млн ₽
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Обеспечение ЦОДов Казначейства РФ серверными шкафами и блоками PDU 

собственного изготовления для модернизации ИТ-инфраструктуры.

Разработанное решение:

Индивидуальные серверные шкафы с быстросъёмной крышей, специальным 

креплением для сетчатых лотков и шелкографией по требованиям заказчика.

Поставка оборудования: 

•	 192 полностью собранных серверных шкафа;

•	 384 интеллектуальных блока розеток (PDU) с функцией мониторинга и универ-

сальными разъемами IEC 320 C13-C19;

•	 12 комплектов дверей для изолированных коридоров;

•	 1900 силовых кабелей для активного оборудования;

•	 7400 U-заглушек (Unit заглушек).

Проект успешно реализован с полным соответствием техническим требова-

ниям заказчика. Разработанные индивидуальные серверные шкафы с уникаль-

ными конструктивными особенностями и крупномасштабная поставка сопут-

ствующего оборудования позволили создать оптимальную инфраструктуру 

для двух центров обработки данных.

Изготовление, поставка серверных 
шкафов и PDU в ЦОДы Министерства РФ

Инженерная инфраструктура

паллето-мест сумма реализованой
продукции

213 60 млн ₽

Министерства РФ
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Основной целью проекта была оптимизация кабельной системы клиента. Ис-

ходные данные включали предложение другого производителя, но детализа-

ция потребностей в ходе обсуждения раскрыла новые технические условия, 

ставшие основой для превосходящего по эффективности решения.

Реализация проекта:

1.	 Проведен детальный анализ технического задания заказчика.

2.	Подготовлено конкурентоспособное предложение:

•	 Подобран оптимальный кабель, полностью соответствующий ТЗ заказчика;

•	 Разработаны бюджетные условия, удовлетворяющие всем требованиям клиента.

3.	Организована и осуществлена поставка кабельной продукции.

Проект демонстрирует ценность профессионального подхода и технической 

компетентности при работе с клиентами, позволяя находить оптимальные ре-

шения даже в условиях конкуренции с готовыми предложениями.

ЗАО «ТТ мобайл» (Мегафон Таджикистан)

Прямая поставка оптического кабеля 
из Китая в Таджикистан

километров кабеля

190

Волоконно-оптические линии связи
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пассивные компоненты, 
решения высокой плотности

104K $

Комплексная поставка оборудования для внедрения высокоэффективной, от-

казоустойчивой платформы, обеспечивающей надежную работу высокоплот-

ных нагрузок в ЦОД Заказчика.

Реализация проекта:

•	 Проработка минимальных сроков поставки: Анализ и обеспечение самых 

сжатых возможных временных рамок для выполнения заказа;

•	 Проработка решения на альтернативных компонентах: Подбор и техниче-

ское обоснование замены оборудования, полностью соответствующего Тех-

ническому Заданию (ТЗ) Заказчика;

•	 Полное сопровождение заказа: Контроль и координация всего цикла от мо-

мента размещения на производстве до финальной транспортировки на 

склад Заказчика.

Проект успешно демонстрирует способность компании НАГ оперативно реа-

гировать на сложные запросы. Эффективность комплексного подхода — вклю-

чая проработку трех альтернативных решений, оптимизацию производства 

и тотальный контроль логистики — позволила гарантированно выполнить по-

ставку за экстремально сжатые 5 недель от утверждения варианта до достав-

ки на склад. Это подтверждает эффективность системы управления сложными 

заказами и способность компании надежно работать в условиях жестких сро-

ков, что критически важно для клиентов с особыми требованиями

Системный интегратор

Комплексная поставка и проработка 
решения высокой плотности для ЦОД

Волоконно-оптические линии связи

единиц товара продано

> 5К
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Комплексная поставка магистральных и распределительных ВОК (волоконно-опти-

ческих кабелей) торговой марки SNR для масштабного проекта по развертыванию 

сетей ШПД (широкополосного доступа) в населенных пунктах Чеченской Республи-

ки. Заказчик — молодой и стремительно растущий оператор «Вайнах Телеком»

Реализация проекта:

•	 Стратегический старт: Оператор осознанно выбрал сотрудничество с НАГ 

на начальном этапе, тщательно взвесив все преимущества и риски;

•	 Фокус на критичных факторах: Приоритетом стали решения, существен-

но влияющие на развитие сети и затраты: Гарантированные сроки поста-

вок оборудования и высокое качество поставляемых ВОК (магистральных и 

распределительных);

•	 Ключевой вклад НАГ: Сотрудничество обеспечило успех развертывания се-

тей ШПД благодаря поставкам надежного оборудования SNR и использова-

нию профессионального опыта поставщика.

Долгосрочное партнерство с «Вайнах Телеком» привело к суммарным поставкам 

ВОЛС SNR на >$89 млн с 2006 года, включая интенсивный период 2018–2020 гг., когда 

оборудование НАГ было развернуто для построения волоконно-оптической инфра-

структуры в тысячах домов Чеченской Республики.

Оператор связи «Вайнах Телеком»

Поставка магистральных
и распределительных ВОК

единиц различных
оптических комопнентов

единиц оборудования
для монтажа ВОК

оптических розеток
SNR-FTB-02S

километров
волоконно-оптического
кабеля конструкции FTTx

183 200

6 600

41 000 8 700

Волоконно-оптические линии связи



25

сумма реализованных
проектов на MPO за 2024 г.

пассивные компоненты SNR-PO-TAP

216K $ 108K $ 105K $

Комплексные поставки инфраструктуры высокой плотности для ЦОД заказчика 

с обеспечением свыше 10 000 оптических портов. Решение проработано под 

конкретные задачи объекта.

Реализация проекта:

•	 Проработка индивидуальных условий: Согласование специальных ценовых 

параметров и сроков поставки под требования заказчика;

•	 Разработка модульных решений: Создание и подготовка специализирован-

ных решений на базе платформы SNR-PO-TAP;

•	 Внедрение новых шасси: Запуск в поставку шасси SNR-PO-TAP с фиксирован-

ной конфигурацией российского производства, что обеспечило снижение 

сроков поставки.

Проект успешно закрыл потребности заказчика в высокоплотных решениях для 

ЦОД, продемонстрировав гибкость компании НАГ в адаптации под индивиду-

альные требования. Это создало основу для долгосрочного сотрудничества и 

последующих поставок.

Системный интегратор

Комплексные поставки
под реализацию проектов ЦОД

Волоконно-оптические линии связи
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Федеральный оператор ПАО «МегаФон» инициировал тендер на закупку одно-

волоконных оптических модулей 100G с дальностью передачи 20 км и 40 км в 

форм-факторе QSFP28, где ключевым критерием выбора поставщика стало оп-

тимальное соотношение цены и качества.

Реализация проекта:

•	 Детальный анализ технических требований заказчика и условий тендера;

•	 Подготовка конкурентного коммерческого предложения, отвечающего кри-

терию «цена/качество»;

•	 Предоставление образцов оборудования для тестирования и валидации в 

инфраструктуре ПАО «МегаФон»;

•	 Заключение контракта на поставку одноволоконных модулей 100G QSFP28 

(20 км/40 км).

Победа в тендере ПАО «МегаФон» подтвердила: конкурентоспособность про-

дуктового портфеля компании НАГ в сегменте высокоскоростных оптических 

решений, способность соответствовать строгим требованиям крупнейших те-

леком-операторов и эффективность ценовой стратегии компании. Проект зало-

жил основу для дальнейшего сотрудничества с ПАО «МегаФон» в модернизации 

транспортных сетей.

ПАО «МегаФон»

Тендер на поставку 100G WDM модулей

устройств отгружено срок договора (2024 и 2025)

1.5К 2 года

Оптический транспорт
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Передовой маркетплейс столкнулся с необходимостью кратного увеличения 

емкости сети из-за роста трафика. Задача: соединить 6 ЦОД (расстояния до 250 

км) с пропускной способностью от 800Gb до 1200Gb, обеспечив задел на буду-

щее. Проект привлек ведущих игроков рынка, включая китайских и отечествен-

ных производителей DWDM-оборудования.

Реализация проекта.

Компания НАГ выбрала решение от лидера рынка в сегменте DCI (Data Center 

Interconnect). Решение прошло тестирование на реальных линиях связи. Ком-

пания НАГ обеспечила полный цикл: поставку оборудования и пусконаладку на 

всех 6 объектах заказчика. В рамках первого этапа стоимость проекта превы-

сила 140 миллионов рублей.

Проект был успешно реализован: развернуто 30 каналов по 400Gb, что обе-

спечило требуемую пропускную способность (1200Gb и более) и масштабируе-

мость. Компания НАГ подтвердила компетенцию в реализации сложных инфра-

структурных проектов с использованием передовых DWDM-решений для DCI.

Маркетплейс

Поставка DWDM-оборудования 
для ЦОД маркетплейса

стоимость проектаканалов связи 
по 400Gb запущено

> 140 млн ₽30

Оптический транспорт
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Крупнейшая точка обмена трафика в РФ и Европе требовала модернизации 

каналов связи между ЦОД. Санкции к вендору заказчика сделали поставку его 

оборудования невозможной. Требовалась замена, не уступающая по надеж-

ности и качеству.

Реализация проекта.

Компания НАГ оперативно предложила клиенту технологичную альтернати-

ву, полностью отвечающую жестким требованиям. Предложение НАГ прошло 

всестороннее тестирование, в ходе которого доказало свою функциональную 

эквивалентность и соответствие требуемым параметрам надежности и про-

изводительности. Дополнительно компания НАГ обеспечила комплексное об-

учение технического персонала заказчика для эффективной работы с новым 

оборудованием. В период с 2022 по 2025 год НАГ осуществила поставку всего 

необходимого оборудования для организации 25 магистральных каналов свя-

зи пропускной способностью 400Gb каждый. Общая стоимость контракта пре-

высила 95 миллионов рублей. Благодаря этому заказчик смог выполнить мо-

дернизацию инфраструктуры в запланированные сроки.

Проект успешно решил критическую задачу заказчика по замене санкционно-

го оборудования в условиях ограниченного времени. Компания НАГ не только 

предоставила технически обоснованную и надежную альтернативу, но и обе-

спечила ее внедрение через поставку, интеграцию и обучение, подтвердив 

свою компетенцию как поставщика высокотехнологичных решений.

Пиринговый оператор

Поставка оборудования для плановой 
модернизация связей ЦОД

стоимость проекта

95 млн ₽

Оптический транспорт
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комплектов оборудования 
установлено

> 550

Проект по мониторингу климата в ключевых зонах станций и параметров элек-

тросети (230 В) с использованием доступного на складах экономичного обору-

дования, оснащенного GSM-модулем для автономности и отличающегося про-

стотой монтажа/настройки.

Проект успешно реализован силами интегратора с соблюдением всех клю-

чевых требований заказчика. Выбранное экономичное решение с GSM-моду-

лями позволило создать автономную систему мониторинга без сложной ин-

фраструктуры. Система обеспечивает надежный контроль критически важных 

параметров на станциях, оперативно сигнализируя об отклонениях. Реализа-

ция через интегратора обеспечила быстрый ввод системы в эксплуатацию с 

минимальными затратами.

ОАО «РЖД»

Мониторинг климатических
и электрических параметров
в котельных на станциях

Автоматизация и мониторинг



30

Организация системы мониторинга протечек воды в новом жилом комплексе.

Реализация проекта:

1.	 Поставка оборудования:

•	 Вега БС-1.2;

•	 Антенна 868-01-А10;

•	 Вега СИ-11;

•	 Вега ДП-2.

2.	Поставка ПО:

•	 Nekta Server Базовый дистрибутив;

•	 Пакет расширения (100 точек учета).

3.	Обучение персонала у производителя.

4.	Последующая консультация и техническая поддержка.

Проект реализован с надёжной системой мониторинга водоснабжения. Обо-

рудование «Вега» и ПО «Nekta Server» позволяют быстро обнаруживать и пре-

дотвращать аварии. Поставка, обучение и поддержка обеспечивают стабиль-

ную работу системы.

ООО «ЕДИНИЦА»

Система мониторинга протечки воды

базовых станций
установлено

датчиков протечки
установлено

> 30 > 1К

Автоматизация и мониторинг
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датчиков дыма
установлено

> 200

Реализация социального проекта противопожарного мониторинга для обе-

спечения пожарной безопасности в социальном жилье для малоимущих и мно-

годетных семей администрацией города Урай.

Реализация проекта:

•	 Техническая составляющая: установка беспроводных датчиков дыма «Вега Smart 

SS0102» в квартирах, интеграция с программным обеспечением «Nekta Server» и 

организация каналов оповещения: E-mail уведомления, SMS-оповещения;

•	 Организационная модель: операторская модель обслуживания и ежемесяч-

ная арендная плата, которая включает аренду оборудования, техническое 

обслуживание системы и взаимодействие с Единой дежурно-диспетчерской 

службой (ЕДДС);

•	 Рабочий процесс при срабатывании: Датчик обнаруживает задымление → 

Сигнал передается на «Nekta Server» → Автоматические уведомления посту-

пают в ЕДДС → Диспетчер анализирует ситуацию → Принимается решение о 

вызове экстренных служб.

Реализованный социальный проект представляет собой эффективную систему 

противопожарной защиты уязвимых категорий населения. Современные техноло-

гические решения в сочетании с продуманной организационной моделью позво-

ляют обеспечить безопасность жильцов при оптимальных бюджетных затратах.

ООО «ПиП»

Датчики дыма системы LoRaWAN

Автоматизация и мониторинг
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Задача: Создание автоматизированной системы коммерческого учета энерго-

ресурсов с беспроводной передачей данных на базе существующих приборов 

учета (ПУ).

Реализация проекта:

1.	 Поставка оборудования:

•	 Контроллер сбора данных Вега БС-2.2;

•	 Антенна дальнего действия 868-01-А10;

•	 Модемы-считыватели Вега СИ-23-485 для интеграции с существующими ПУ.

2.	Поставка ПО:

•	 Nekta Server Базовый дистрибутив;

•	 Пакет расширения (100 точек учета).

3.	Обучение персонала у производителя.

4.	Последующая консультация и техническая поддержка.

Реализованный проект позволил создать эффективную систему автоматизиро-

ванного коммерческого учета энергоресурсов, полностью соответствующую 

современным требованиям. Система демонстрирует высокую надежность и 

точность учета, что подтверждается успешной эксплуатацией.

Pine Creek Village

Автоматизированный мониторинг
и учет энергоресурсов

базовых станций
установлено

точек мониторинга
приборов учета развернуто

5 > 300

Автоматизация и мониторинг
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базовых станций точек мониторинга

> 90 > 1.2К

Социальный проект мониторинга микроклимата в образовательных учреж-

дениях Пермского края для обеспечения контроля параметров микроклима-

та (температура, влажность, уровень CO) в детских садах, школах и социально 

значимых учреждениях региона.

Реализация проекта:

1.	 Установленное оборудование: 

•	 Контроллер сбора данных Вега БС-2.2;

•	 Антенна для беспроводной связи 868-01-А10;

•	 Многофункциональные датчики Вега Smart UM0101.

2.	Поставка ПО:

•	 Платформа сбора и анализа данных «Nekta Server» и система автоматических 

оповещений.

Проект успешно решает важную социальную задачу по созданию здоровой 

среды в детских образовательных учреждениях Пермского края. Внедренная 

система позволяет в режиме реального времени отслеживать ключевые пара-

метры микроклимата, что способствует профилактике заболеваний и созда-

нию комфортных условий для обучения. 

ООО «НАЗАРЕ»

Мониторинг микроклимата
в социальных учреждениях

Автоматизация и мониторинг
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Проект плановых поставок видеооборудования, направленный на оснащение 

открывающихся торговых точек сети «М.Видео».

Реализация проекта:

•	 Поставка оборудования: Была выполнена поставка современного оборудо-

вания видеонаблюдения в полном объеме и в строгом соответствии с техни-

ческими требованиями и спецификациями, выдвинутыми заказчиком;

•	 Техническая поддержка: Обеспечена последующая консультационная и 

техническая поддержка заказчика на этапе внедрения и эксплуатации 

оборудования.

Проект реализован с полным соблюдением требований сети «М.Видео». 

Синхронизация поставок с графиком открытия магазинов и качественное 

техническое сопровождение позволили обеспечить бесперебойный запуск 

новых торговых точек. Успешное сотрудничество создает основу для долго-

срочного партнерства.

ООО «МВМ»

Плановые поставки оборудования
в открывающиеся магазины бренда

единиц продано

> 15К

Системы виднонаблюдения
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единиц продано

40K

Проект комплексной поставки и внедрения систем видеонаблюдения на базе 

оборудования Omny Base для сегментов B2B и B2C. 

Реализация проекта:

•	 Развертывание системы видеонаблюдения на базе камер Omny Base;

•	 Интеграция агента «Форпост» с доработкой программного обеспечения под 

индивидуальные требования заказчика.

Проект успешно реализован с учетом всех технических требований заказчи-

ка. Применение оборудования OmnyBase в сочетании с кастомизированным 

агентом «Форпост» позволило создать эффективную, адаптированную под 

конкретные задачи систему. Выполненные работы демонстрируют возмож-

ность реализации комплексных решений «под ключ» с учетом индивидуальных 

потребностей клиента.

АО «Эр-Телеком Холдинг»

Поставка оборудования 
видеонаблюдения в B2B и B2C сегментах

Системы видеонаблюдения
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Реализация проекта комплексной поставки оборудования видеонаблюдения 

для ПАО «Ростелеком» (B2B сегмент).

Реализация проекта:

•	 Поставка оборудования: Была выполнена поставка современного оборудо-

вания видеонаблюдения в полном объеме и в строгом соответствии с техни-

ческими требованиями и спецификациями, выдвинутыми заказчиком;

•	 Техническая поддержка: Обеспечена последующая консультационная и 

техническая поддержка заказчика на этапе внедрения и эксплуатации 

оборудования.

Проект успешно реализован, укрепив партнерство с ключевым оператором 

и подтвердив надежность компании НАГ как поставщика для масштабных ин-

фраструктурных проектов.

ПАО «Ростелеком»

Поставка оборудования 
видеонаблюдения в Ростелеком

единиц продано

4К

Системы виднонаблюдения
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единиц продано

90K

Организация плановых поставок видеооборудования под ключ для открываю-

щихся магазинов федеральной розничной сети DNS.

Реализация проекта:

•	 Поставка оборудования: Была выполнена поставка современного оборудо-

вания видеонаблюдения в полном объеме и в строгом соответствии с техни-

ческими требованиями и спецификациями, выдвинутыми заказчиком;

•	 Техническая поддержка: Обеспечена последующая консультационная и 

техническая поддержка заказчика на этапе внедрения и эксплуатации 

оборудования.

Проект реализован в полном соответствии с требованиями заказчика. Своев-

ременная поставка оборудования в комплексе с профессиональным техниче-

ским сопровождением обеспечили успешный ввод системы в эксплуатацию. 

Доказанная надежность и клиентоориентированный подход создают основу 

для дальнейшего плодотворного сотрудничества.

ООО «ДНС РИТЕЙЛ»

Плановые поставки оборудования
в открывающиеся магазины бренда

Системы видеонаблюдения
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единиц продано

43К

Организация комплексных поставок кастомизированных камер видеонаблю-

дения под частной торговой маркой LinkVideo.

Релизация проекта:

•	 Разработка решения: Подготовлено решение на базе камер видеонаблюде-

ния Omny Base;

•	 Кастомизация ПО: Интегрирован агент клиента в прошивку камер;

•	 Комплектование: Сформированы готовые к работе наборы оборудования 

(камера + инжектор и др.);

•	 Сертификация: Оформлена декларация соответствия на оборудование под 

торговой маркой LinkVideo;

•	 Логистика и брендирование: Организована доставка кастомизированного 

продукта из Китая с обновленной упаковкой, несущей бренд LinkVideo.

Проект успешно реализован с полным циклом кастомизации — от технической 

адаптации оборудования до брендирования и юридического оформления. Со-

здано готовое решение под частную марку LinkVideo, включающее все необхо-

димые компоненты для быстрого запуска продаж. 

ООО «Елайт»

Поставка камер под брендом LinkVideo

Системы виднонаблюдения
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Команда развития продукта и разработчики успешно провели регистрацию 

проекта в Google. Это позволило расширить функциональные возможности 

оборудования Vermax и решить ключевые задачи:

•	 Запуск универсальной коробочной версии – продукт стал доступен для роз-

ничных площадок и маркетплейсов;

•	 Предложение актуального решения операторам связи – теперь локальные 

и региональные операторы могут использовать продукт без глубокой касто-

мизации ПО, но с доступом к сервисам Google;

•	 Легальный доступ к сервисам Google для Android TV – гарантированное со-

ответствие требованиям платформы;

•	 Повышенная безопасность – регулярные обновления и патчи от Google для 

защиты платформы;

•	 Приоритетная техподдержка – прямое взаимодействие с чип-вендором и Google.

Успешная интеграция с экосистемой Google значительно повысила конку-

рентоспособность продукта Vermax, открыв новые возможности для про-

даж и партнерств. Проект обеспечил пользователям легальный доступ к 

premium-сервисам, усилил безопасность платформы и укрепил доверие со 

стороны клиентов и партнеров.

Собственный проект

Приставки Vermax UHD Y
под управлением Android TV

прогноз по количеству 
реализации устройств

полностью самостоятельный 
проект Android TV

до 15К 1-й

Клиентское ТВ-оборудование
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комплектов премиум-приставок вендоров работали 
одновременно над проектом

награда A’Design
Award & Competioin 

> 500 > 4 1

Проект зародился в ноябре 2020 года. В 2022 году компания МТС выбрала ком-

панию НАГ в качестве партнера для реализации премиального продукта — ми-

ни-приставки Kion Premium. Опыт и высокий уровень компетенций позволили 

нашей компании стать ключевым участником проекта.

Сложности и этапы реализации.

Реализация проекта Kion Premium была сложной из-за отсутствия исходного 

дизайн-концепта, множества итераций, взаимодействия с несколькими вендо-

рами и высоких требований к деталям оформления. Ключевой этап – заверше-

ние проработки всех деталей в первом полугодии 2021 года и встреча с МТС в 

офисе НАГ для согласования финальных изменений перед производством.

Реализация и поставка:

20 июля 2021 года был подписан Договор поставки на 505 единиц. Процесс по-

ставки проходил в два этапа:

1.	 Пилотная партия (100 шт.) — июль 2022 года (принята без замечаний);

2.	Основная партия (405 шт.) — сентябрь 2022 года.

Проект успешно завершен и получил международное признание – награду 

A’Design Award & Competition в Милане (2023). Это пример плодотворной кол-

лаборации команды и заказчика, где креатив, техническая экспертиза и четкое 

управление сроками привели к созданию инновационного продукта.

ПАО «МТС»

Телевизионные приставки Kion 
премиум-класса на базе Android TV

Клиентское ТВ-оборудование
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В рамках проекта по поставке абонентского IPTV-оборудования интернет-про-

вайдеру «Электронный город» (дочерний филиал АО «ЭР-Телеком Холдинг») 

компания НАГ взяла на себя следующие обязательства: интегрировать обору-

дование на новой платформе с текущей системой вещания, внедрить протокол 

управления TR-069 на абонентских устройствах и разработать брендирован-

ный пульт управления с голосовым поиском для приставок оператора.

Реализация проекта:

•	 Разработано кастомизированное программное решение для интеграции  

с инфраструктурой оператора;

•	 Обеспечена полная поддержка TR-069 для удаленного управления устройствами;

•	 Создан эксклюзивный дизайн пульта ДУ с фирменной символикой;

•	 Поставлено более 60 000 IPTV-приставок для организации услуг IP-телевидения.

Успешная реализация проекта с «Электронным городом» подтвердила спо-

собность компании НАГ решать комплексные задачи: оборудование полностью 

соответствовало требованиям, было поставлено в срок, бесшовно интегриро-

вано в инфраструктуру оператора, а также дополнено уникальным фирмен-

ным решением. Это укрепило позиции компании как надежного поставщика 

кастомизированных IPTV-решений для крупных телеком-операторов и открыло 

перспективы сотрудничества с другими компаниями.

Интернет-провайдер «Электронный город»

Телевизионные приставки Vermax  
с ОС Android для провайдера 
«Электронный Город»

телевизионных приставок
для организации услуг
IP-телевидения

62К

Клиентское ТВ-оборудование
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телевизионных приставок 
UHD300X2G с лицензией ATV

телевизионных приставок 
UHD300X2G на базе решений 
Android OSP (AOSP)

100К 100К

Один из крупнейших операторов связи России — ДОМ.РУ — регулярно проводит 

масштабные тендеры на поставку абонентского оборудования. Благодаря много-

летнему опыту работы с федеральными операторами, компания НАГ приняла уча-

стие в конкурсе и одержала победу, подтвердив свою надежность как поставщика.

Реализация проекта:

•	 В рамках тендера компания НАГ осуществила своевременную поставку сле-

дующих IPTV-приставок в полном соответствии с требованиями заказчика;

•	 Movix Pro – ТВ-приставка на базе модели UHD300X2G с операционной систе-

мой Android TV и голосовым пультом управления;

•	 Movix – ТВ-приставка на базе модели UHD300X2G с ОС Android Open Source 

7.1.2 и ИК-пультом.

Успешная реализация проекта для ДОМ.РУ укрепила партнерство с операто-

ром, наглядно подтвердив способность нашей компании выполнять крупные 

контракты в установленные сроки. Этот результат создал прецедент для со-

трудничества с другими ведущими операторами связи и убедительно проде-

монстрировал гибкость и надежность продуктовой линейки НАГ.

ДОМ.РУ (АО «Эр-Телеком Холдинг»)

Телевизионные приставки Movix/Movix 
Pro с ОС Android (AOSP и Android TV)

Клиентское ТВ-оборудование
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В рамках модернизации цифровых платформ федеральный оператор «Дом.

ру» выбрал компанию НАГ, как технологического партнёра для глубокой касто-

мизации Android TV под свои сервисы, разработки и внедрения новой линейки 

ТВ-устройств, а также обеспечения единого стандарта качества во всех фили-

алах по России.

В рамках проекта была создана комплексная линейка устройств:

•	 Movix (базовая ТВ-приставка);

•	 Movix Go (ТВ-приставка в виде Донгла);

•	 Movix Pro (Премиум приставка с поддержкой лицензий Dolby Atmos/Vision).

Успешно протестированные и запущенные в коммерческую эксплуатацию 

устройства НАГ стали доступны как абонентам ДОМ.РУ, так и в рознице через 

маркетплейсы. Проект обеспечил единую экосистему сервисов во всех реги-

онах присутствия оператора, укрепив позиции компании НАГ как эксперта в 

ТВ-решениях для крупных операторов связи и открыв новые перспективы для 

аналогичных коллабораций.

ДОМ.РУ (АО «Эр-Телеком Холдинг»)

Телевизионные приставки Movix
на базе Android TV

устройств отгружено общий объем поставоктикетов выполнено

500К 2.2 млрд ₽700

Клиентское ТВ-оборудование
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единиц минимальная партия 
отгрузки даже для небольших 
операторов

брендированных приставок 
поставляются операторам 
связи ежемесячно

от 100 > 5000

Закрепив за собой статус надёжного поставщика качественной продукции, 

компания НАГ стабильно наращивает объёмы поставок востребованных або-

нентских устройств для операторов связи. Наше оборудование для IP-телеви-

дения поставляется в полностью готовом к работе виде, с индивидуальной на-

стройкой под требования заказчика:

•	 Предустановленное фирменное ПО оператора;

•	 Брендированная упаковка (при необходимости);

•	 Пульты ДУ с голосовым управлением и другими опциями;

•	 Дополнительная комплектация (патч-корды, инструкции);

•	 Нанесение логотипа заказчика на корпус устройства.

Благодаря отлаженным производственным процессам, НАГ предлагает гибкие 

условия поставок, в том числе:

•	 Минимальная партия – от 100 устройств (удобно для небольших операторов);

•	 Крупнооптовые отгрузки для федеральных игроков рынка;

•	 Стабильные объёмы – свыше 5 000 брендированных приставок ежемесячно.

Налаженные логистические цепочки и гибкость условий сотрудничества позво-

ляют обеспечивать оборудованием как крупных федеральных операторов, так 

и региональных игроков. Это укрепляет доверие партнёров и открывает новые 

перспективы для роста поставок в сегменте IPTV и цифровых сервисов.

Собственный проект

Поставки ТВ-приставок
операторам связи

Клиентское ТВ-оборудование
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Разработка комплексного решения для организации масштабируемых сетей 

цифрового ТВ, обеспечивающего стабильное вещание в гостиничном и корпо-

ративном секторах, с упрощенной интеграцией в существующую инфраструк-

туру и программой повышения квалификации технического персонала.

Этапы реализации:

•	 Анализ и проектирование. Совместное определение технических требова-

ний, формирование технического задания и заключение договора с фиксиро-

ванными сроками и бюджетом;

•	 Разработка и тестирование. Создание специализированного модулятора, 

модернизация ПО управления вещанием, проведение 2 итераций тестиро-

вания с доработками;

•	 Внедрение. Обучение 50 технических специалистов, развертывание системы 

мониторинга, техническая поддержка.

Внедрение модулятора увеличило охват ТВ на 40% в гостиничном и корпора-

тивном сегментах, а обучение персонала сократило время настройки обору-

дования с 8 до 2 часов. Проект стал тиражируемым решением, укрепив позиции 

ПАО «МТС» как лидера цифрового ТВ. Это подтвердило способность разраба-

тывать специализированное оборудование, эффективность комплексного под-

хода (от техники до обучения) и создание масштабируемых отраслевых реше-

ний с улучшением ключевых показателей вещания.

ПАО «МТС»

Поставка премиальных
оптических передатчиков

ключевых узлов связи
получили устройства Vermax

10

Телевизионное оборудование
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Разработано комплексное решение для масштабируемых сетей цифрового ТВ 

в гостиничном и корпоративном секторах, обеспечивающее стабильное веща-

ние, простую интеграцию и эффективное управление контентом.

Реализация проекта:

Подготовительный этап:

•	 Совместное определение технических требований;

•	 Заключение договора с фиксацией сроков и бюджета.

Разработка и тестирование:

•	 Создание уникального модулятора;

•	 2 итерации тестирования ПО с доработками;

•	 Разработка системы мониторинга.

Внедрение:

•	 Обучение 50 инженеров (сократило время настройки с 8 до 2 часов);

•	 Запуск пилотных зон.

Проект увеличил охват ТВ-вещания на 40%, создал тиражируемое решение для 

гостиниц и баз отдыха, а также повысил квалификацию технического персона-

ла, укрепив позиции ПАО «Ростелеком» на рынке цифрового ТВ. 

ПАО «Ростелеком»

Телевизионные решения
для сегмента b2b и НoReCo

устройств отгружено

> 100

Телевизионное оборудование
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устройств отгружено,
проект продолжается

> 18К

Разработка компактного приемного оборудования в корпусе 1U с парал-

лельной модернизацией программного обеспечения для удаленного управ-

ления, направленная на повышение эффективности мониторинга и стабиль-

ности приема сигнала.

Реализованные решения:

Аппаратная часть.

Разработан компактный корпус 1U с улучшенной системой охлаждения, опти-

мизированным доступом к интерфейсным портам и эргономичным дизайном 

для монтажных стоек.

Программное обеспечение:

•	 Полная адаптация ПО под требования заказчика;

•	 Внедрение веб-интерфейса для удаленного управления;

•	 Разработка встроенного спектроанализатора;

•	 Усовершенствование алгоритмов автоматической регулировки усиления.

Внедрение веб-спектроанализатора сократило простои на 20%, улучшенная 

АРУ повысила стабильность приема, а удаленный веб-интерфейс упростил об-

служивание. Успешное тестирование в сетях заказчика подтвердило эффек-

тивность решения. Проект укрепил сотрудничество с АО «Эр-Телеком Холдинг», 

создав адаптируемую платформу для операторов и открыв путь к разработке 

профессиональной серии приемного оборудования.

АО «Эр-Телеком Холдинг»

Разработка и поставка
оптических приемников

Телевизионное оборудование
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Полный сервисный цикл

Собственные сервисныецентры 
обеспечивают гарантийное и 
постгарантийное обслуживание, 
профессиональный ремонт и 
тестирование оборудования

Комплексные поставки 
«под ключ»

Широкий ассортимент 
оборудования на складах 
позволяет комплектовать 
проекты оперативно 
и без задержек

Бережная доставка

Надежная доставка в любой 
регион через проверенных 
транспортных партнеров — 
даже в отдаленные локации

Индивидуальные решения

Мы учитываем особенности 
задач, решаемых каждым 
клиентом, и тщательно 
подбираем наиболее 
оптимальные варианты

Гибкие финансовые 
условия

Подберем удобный 
вариант оплаты — от 
полного расчета до 
комфортной рассрочки

Экспертный подход

Команда профессионалов 
с многолетним опытом 
гарантирует грамотные 
консультации и технически 
обоснованные решения

Преимущества работы с нами



49

Доверьте ваш проект профессионалам!

Москва

+7 (495) 950-57-11

msk@nag.ru

Санкт-Петербург

+7 (812) 918-98-38

spb@nag.ru

Екатеринбург

+7 (343) 379-98-38

sale@nag.ru

Ростов-на-Дону

+7 (863) 270-45-21

rostov@nag.ru

Новосибирск

+7 (383) 251-02-56

nsk@nag.ru

Оставить заявку online



shop.nag.ru


